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ご提案の背景

【今後予想される状況】

・円安等による海外旅行客の減少

・国際線航空券の価格高騰

・景気後退による娯楽に対する出費削減

・旅行業界を取り巻く状況の悪化

雇用調整助成金の減額・停止による倒産数

増加が予想される中で勝ち残るために

すべき事とは？

参照：東京商工リサーチ発表資料

集客アップのための抜本的改革



ご提案のテーマ
ポストコロナの仕入れ戦略 ～サブスクリクション方式 ～

海外旅行客の減少 ＝ 競争激化

クオリティ向上／時間短縮／仕入れ価格ダウンの必要性

サブスク方式仕入れによる仕入れ価格ダウン + 顧客へのLTVアップ



旅行業サブスクリプション導入例
例1）『レジャー・ミー！』
月2,000円～の定額で登録されている観光・レジャー施設への入場が
できるサブスクリプションサービス。

例2）『Bidroom』
月額（3ユーロ：約360円）／年額（29ユーロ：約3,500円）／無期限
（99ユーロ：約1万2,000円）といったプランで定額課金（サブスクリ
プション）し、ホテルからは予約手数料を徴収しない。
登録したユーザーは、ホテルの宿泊料を最大で25％割引で利用可能。
（1年に数回程度利用すれば、元が取れる）

■ コロナ後の世界で勝ち残るためサブクク化が加速される。

参照資料：サブスクリプションマガジン/ビジネス+IT



ご提案全体像

旅行社様 各地サプライヤー 旅行社様 お客様

各社

利益計上

利益計上 販売価格

現
状

導
入
後

定 額 契 約 に よ る 仕 入 価 格 ダ ウ ン

旅行社様 BEST PLAN 旅行社様 お客様

定額制

特別割引

利益計上 販売価格

商品造成
+

見積り
依頼

商品造成
+

見積り
依頼



期待される効果について
現状 導入後 削減率 根拠

各地オペレーターが利益計上
した金額をご案内

BEST PLANより特別価格を
ご案内

10％～
・手配ルートの簡素化
・定額契約による仕入価格ダウン

✔ 仕入価格ダウンにより新規プロジェクトへ投資が可能。

✔ 人材への投資（スタッフ研修/採用等）が可能。

✔ 業務効率化により生産性向上が可能。

✔ お客様への還元（特別サービスなど）が可能 ＝ ライフタイムバリューアップ（顧客生涯価値）

※御社のファンとなり継続してご購入いただける。

✔ 商品に付加価値（社会貢献への寄与）をつけることが可能。
※BEST PLAN TRAVELはスラム街にある学校に売上の一部を寄付しています。



費用について①

当社比較（一例） ブラジル周遊コース

4+TC 6+TC 8+TC 10+TC 12+TC 14+TC 16+TC 18+TC 20+TC

特別割引料金 $          1.940 $          1.600 $          1.450 $          1.440 $          1.410 $          1.360 $          1.310 $          1.280 $          1.235 

通常料金 $          2.280 $          1.885 $          1.705 $          1.695 $          1.660 $          1.600 $          1.545 $          1.505 $          1.455 

差額/お一人様あたり $         340 $              285 $              255 $              255 $              250 $              240 $              235 $              225 $              220 

差額合計 $          1.360 $          1.710 $          2.040 $          2.550 $          3.000 $          3.360 $          3.760 $          4.050 $          4.400 

※日程にはブラジル到着日サンパウロにて1泊が含まれております。

例）1本目 8 + TC / 2本目 6 + TCの場合

通常契約 ご請求額合計： US$ 24.810

内訳：US$ 1.710  x  8 + U$ 1.855 x 6

定額契約 ご請求額合計： US$ 22.440

内訳：月額 US$ 1000 + US$ 200 + NET (US$ 1455 x 8) + (US$ 1855 x 6)

差額合計 $2.370,00

※2本目以降はツアー1本につきUS$200を追加徴収させていただきます。（人数ではなく1ツアーあたりとなります）



費用について②

■定額契約：US$ 1000 / 月（最低6ヶ月契約）※応相談

※注意事項

・月額 + 旅行代金（特別割引価格）となります。

・2本目（1ヶ月あたり）以降は月額 + NET料金およびUS$ 200/1本あたりの追加代金が掛かります。

例1）月2本催行の場合：US$ 1.000 + US$ 200 = US$ 1.200 + 旅行代金NET

例2）月3本催行の場合：US$ 1.000 + US$ 200 + US$ 200= US$ 1.400 + 旅行代金NET

・ツアーの催行がない場合も月額料金（US$ 1000）が掛かります。



スケジュールについて

No 作業項目 STEP 1 STEP 2 STEP 3 STEP 4 STEP 5 STEP 6 STEP 7 STEP 8

1 ご契約 ★

2 キックオフ ★

3 ヒアリング

4 商品造成

5 価格決定

6 販売開始

7 フィードバック

8 改善

ミーティング

弊社作業

御社作業



実施までの期間（案）

2023年上期 2023月年下期

フェーズ1

取引開始

発注ベース

2023年MM月

信頼関係構築の第一歩
フェーズ2
集客状況安定までの期間

フェーズ3
サブスク型仕入れ導入



Muito 
Obrigado!


